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ELE-Wärmepumpen- 
Experte Robert Kutz

Fossile Energieträger werden in der Wärmeversor-
gung immer unwirtschaftlicher. Zugleich erhöht sich 
der Druck auf Immobilienbesitzer, effizientere Wär-
melösungen umzusetzen. Insbesondere moderne 
Luft-Wasser-Wärmepumpen bieten sich als Alternati-
ve zu konventionellen Heizsystemen an. Sie verbinden 
Effizienz und Komfort in einer umweltschonenden und 
wartungsfreundlichen Gesamtlösung. 

Wir entwickeln ein genau auf Ihre örtlichen Gegebenhei-
ten abgestimmtes Angebot für Ihren Heizungswechsel. 
Mit unserem Komplettpaket ELE heizKomfort Home 
Wärmepumpe sichern Sie sich alle Vorzüge einer mo-
dernen Luft-Wasser-Wärmepumpe – ganz ohne eigene 
Anschaffungskosten, zum monatlichen Servicepreis. Ei-
nen Einblick in unser Wärmepumpen-Angebot gewinnen 
Sie unter www.ele.de/waermepumpe. 

Kontakt
Robert Kutz 
Vertrieb Privat- und Gewerbekunden 
Telefon: 0209 165-2347 
Mail: waermepumpe@ele.de 

In dieser Ausgabe

6
Zahnarztpraxis Marta  

Adasko-Großkopf 
Komfortgewinn durch 

neues Heizsystem

8
Movie Park Germany 
Ladeinfrastuktur  
für Kunden und die  
eigene Fahrzeugflotte

3 Editorial

4 – 7 Erfolgsgeschichten
Bäckerei Malzers: Die Gaskrise machte die 
Neubewertung aller Prozesse notwendig

Heizsystemwechsel in der Zahnarztpraxis 
Marta Adasko-Großkopf

8 – 9 Interview 
Thorsten Backhaus vom Movie Park Germany 
im Gespräch

THG-Prämie: Klimafreundliches Fahren  
lohnt sich

10 – 12 ELE BusinessClub
LANXESS arena: Jetzt Premiumtickets sichern

VELTINS-Arena Event-Loge: Spitzenfußball 
mit dem S04

PERSÖNLICH VORGESTELLT



3EDITORIAL

Liebe Leserin,
lieber Leser

2022 war ein stürmisches Jahr auf den Energiemärkten. Der 

Angriff Russlands auf die Ukraine hat Entwicklungen ausgelöst, 

die sich vorher niemand vorstellen konnte. Um diese Situation  

zu meistern, waren und sind staatliche Eingriffe notwendig, wie 

man sie bis jetzt nicht kannte. Das Wörterbuch ist um einige 

Begriffe gewachsen, von „Gasmangellage“ über „Soforthilfe 

Dezember“ bis hin zur „Strom- und Gaspreisbremse“. 

Energiesparen war im Winter das Gebot der Stunde. Dank der 

Einsparungen von Industrie, Gewerbe und Privathaushalten ist 

für den Moment die Gefahr der Gasmangellage offensichtlich ge-

bannt. Es bleibt aber wichtig, weiterhin sparsam mit Gas umzuge-

hen. Ansonsten geht im nächsten Winter der Stress von vorne los.

Vorsichtiger Optimismus ist in Sachen Preisentwicklung ange-

bracht. Nach extremen Spitzen hat sich die Situation zum Glück 

deutlich beruhigt. Wir sind zwar lange nicht beim Vorkrisenniveau, 

aber die aktuelle Situation gibt allen Beteiligten zumindest wieder 

die notwendige Planungssicherheit. Die wirtschaftlichen Folgen 

der Energiepreisentwicklung abzufedern, dazu leisten Strom-  

und Gaspreisbremse einen deutlichen Beitrag – eines unserer 

Themen in dieser Ausgabe.

Wenn das Gas knapp zu werden droht, sucht man nach Alter- 

nativen – das kann zum Beispiel eine Wärmepumpe sein. Auch 

von ihr ist in diesem Heft die Rede. Um für jeden Kunden eine 

passende Lösung zu finden, ist uns der individuelle Kontakt ganz 

wichtig. Das ist unser Leitmotto für 2023: die enge Partnerschaft 

zu unseren Kunden zu pflegen und weiterzuentwickeln, damit wir  

gemeinsam in Sachen Energieeffizienz und Nachhaltigkeit vor-

ankommen. Nehmen Sie uns gerne beim Wort!

Eine anregende Lektüre wünscht 

Guido Boß, Leiter Vertrieb
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M it über 2.800 Mitarbeitern, 
der Backstube in Gelsenkir-
chen-Erle und 150 regionalen 

Filialen ist Malzers eine der größten Bä-
ckereien im Ruhrgebiet. Entsprechend 
hoch ist der Gas- und Stromverbrauch 
der seit 1901 im Familienbesitz geführ-
ten Bäckerei. Seit 2019 führt Christian 
Scherpel die Geschäfte. Er sagt: „Die 
durch den Angriffskrieg Russlands gegen 
die Ukraine entstandene Gefahr einer 
Gasmangellage, die dadurch ausgelöste 
Energiepreiskrise sowie die Auswirkun-
gen der Corona-Pandemie haben uns 

Seit nunmehr fünf Generationen versorgt Malzers die Menschen im 
Ruhrgebiet mit qualitativ hochwertigen Backwaren. Die Gaskrise stellte 
die Traditionsbäckerei aber vor bisher unbekannte Herausforderungen. 
Wie ist es gelungen, sie zu meistern? 

gezwungen, viele Gewohnheiten neu zu 
durchdenken.“ 

Krisenszenario Gaslücke 
Als besonders heikel erwies sich die mög-
liche Gasmangellage. „Wir haben uns 
als Energielieferant gemeinsam mit der 
EVNG als Verteilnetzbetreiber im Gelsen-
kirchener Modell mit vielen Unternehmen 
abgestimmt und ausgelotet, welche Reak-
tionsmöglichkeiten sich für den jeweiligen 
Betrieb ergeben“, erklärt Thomas Wakup 
aus dem ELE-Geschäftskundenvertrieb. 
Das Ziel war, in der Region koordiniert 

BROT FÜRS RUHRGEBIET 

Energie ist im Backbetrieb ein 
entscheidender Kostenfaktor

Bäckerei Malzers:  
„Versorgung sicherstellen“
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die Kosten auf hohem Niveau stabilisiert. Das gibt 
uns eine Planungssicherheit auf einem neuen, höhe-
ren Niveau. Damit haben wir einen Kostenfaktor im 
Griff. Denn auch alle anderen Rohstoffe werden teu-
rer – vom Getreide bis zum Papier für die Brottüte. 
Wir müssen uns weiter optimieren, da wir die Mehr-
kosten nur bedingt an unsere Kunden weiterreichen 
können. Hier sind wir uns unserer Rolle als Versorger 
bewusst.“ 

abzustimmen, welche Möglichkeiten be-
stehen, den Gasverbrauch unserer heimi-
schen Industrie zu reduzieren, ohne dass 
großer wirtschaftlicher Schaden entsteht. 

Scherpel ergänzt: „Gedanklich waren wir 
im Gelsenkirchener Modell weiter als die 
politischen Akteure. Und obwohl wir als 
Bäckerei für die Lebensmittelgrundver-
sorgung verantwortlich sind, kam von den 
Behörden die Ansage, dass man uns im Falle einer 
Gaslücke kurzfristig abschalten würde.“ Das Szenario: 
Die Menschen wären ohne Brot gewesen und die 
Angestellten ohne Arbeit. 

Es musste schnell Vorsorge getroffen werden. „Um 
auch ohne Gas weiterarbeiten zu können, haben wir 
einige Öfen so umgerüstet, dass wir unsere alte Öl-Be-
feuerung wieder nutzen konnten“, sagt Scherpel. 
„Aus Klimagesichtspunkten ist das ein Rückschritt, 
aber der einzige Weg, um im absoluten Krisenfall 
eine Brot-Notversorgung sicherzustellen.“ 

Optimieren gelingt nur gemeinsam 
Zudem hat sich Malzers sofort an ein Energiespar-
konzept gemacht. Scherpel: „Wir haben die Produk-
tionsabläufe optimiert. Von der Backstube über jede 
Abteilung bis in die Filialen wurde geschaut: Wo kön-
nen wir verzichten, wo Prozesse so zusammenziehen, 
dass wir weniger Energie brauchen? Jeder Mitarbeiter 
wurde dafür sensibilisiert, nur Energie zu nutzen, wo 
es unbedingt notwendig ist. Bisher konnten wir damit 
mehr als 2 Mio. kWh Gas einsparen.“ 

Mit der Strom- und Gaspreisbremse werden größere 
gewerbliche Betriebe wie Malzers nun auch teilweise 
von den gestiegenen Kosten entlastet. „Zu Spitzen-
zeiten waren die Preise mehr als viermal so hoch wie 
im Vorjahr. Jetzt sind durch die Energiepreisbremse 

Christian Scherpel (r.) dis-
kutiert mit Thomas Wakup, 

wie sich Energieverbräuche 
optimieren lassen

„Im Krisenfall können wir auch 
ohne Gas Brot produzieren.“ 

Christian Scherpel

Strom- und Gaspreisbremse 

Kunden, die über 30.000 Kilowattstunden (kWh) 
Strom verbrauchen, zahlen 2023 für 70 Prozent 
ihres Verbrauchs 13 Cent/kWh des Netto-Ar-
beitspreises. Die Referenzverbräuche werden 
für Kunden mit Standardlastprofil (SLP) und für 
Kunden mit registrierender Leistungsmessung 
(RLM) unterschiedlich ermittelt. Für Gaskunden 
oberhalb eines Verbrauchs von 1,5 Mio. kWh 
gilt ein Netto-Arbeitspreis von 7 Cent/kWh. 
Er deckelt 70 Prozent des tatsächlichen Ver-
brauchs des Jahres 2021.

Steuern, Entgelte und Umlagen sind in vollem 
Umfang fällig. Jede kWh oberhalb der gedeckel-
ten Anteile wird mit dem vertraglich vereinbar-
ten Arbeitspreis abgerechnet. Die Entlastungen 
gelten ab März rückwirkend seit Januar (bzw. 
bei oben genannten Gaskunden mit RLM ab 
Januar) bis Dezember 2023. Eine Verlängerung 
bis Ende April 2024 wäre möglich.

Bäckerei Malzers:  
„Versorgung sicherstellen“
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D ie Zahnarztpraxis von Marta Adasko-Groß-
kopf befindet sich in einem 1971 errichteten 
Bungalowanbau in Bottrop-Batenbrock. „Auf-

grund der Flachdach-Konstruktion wurde es in unse-
ren Räumlichkeiten im Sommer recht warm“, erläutert 
Adasko-Großkopf, die die Praxis seit 1993 betreibt. 
„Ich bin deshalb im Mai 2019 an die ELE herangetreten. 
Mein Wunsch war, die Räume zu klimatisieren, damit Pa- 
tienten und Personal im Sommer nicht schwitzen müssen.“ 

Alte Heizlösung hat ausgedient 
Bei der Beratung vor Ort stellte Robert Kutz, ELE-Exper-
te für Wärme- und Kältelösungen, fest, dass die Praxis 

Angesichts des hohen Energiepreisniveaus stellen sich viele Gewerbe-
kunden die Frage: Wie kann ich Energie effizienter nutzen? Das Beispiel 
einer Bottroper Zahnarztpraxis zeigt, wie die ganzheitliche Betrachtung 
einer Liegenschaft eine nachhaltige Lösung möglich macht. 

ENERGIE GESPART – KOMFORT ERHÖHT 

Innovative Heiztechnik  
in der Arztpraxis

mit Nachtspeicheröfen beheizt wurde. Adasko-Großkopf: 
„Natürlich war ich erst einmal überrascht, als mir Herr 
Kutz vorschlug, die Klimatisierung mit einem Heizsys-
temwechsel anzugehen. Nach der Vorstellung des Kon-
zepts war mir aber sofort klar: So machen wir das!“ 

Ausgehend von den damaligen Verbrauchsdaten entwi-
ckelte Kutz zusammen mit den für den Umbau hinzuge-
zogenen Installationsspezialisten der Athoka GmbH die 
Idee, die Nachtspeicher zu entfernen und durch Klima- 
anlagen zu ersetzen, die über drei voneinander unab-
hängige Luft-Luft-Wärmepumpen gespeist werden. 
Die Idee dahinter erläutert Kutz so: „Die Klimaanlagen 
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können auch heizen. Die hier 
eingesetzten Geräte sind un-
abhängig voneinander einzeln 
steuerbar. Sie ersetzen die 
Nachtspeicheröfen in den Be-
handlungszimmern perfekt, 
da sie genau in die alten Nischen passen.“ 

Potenziale entdecken – Verbrauch optimieren 
„Mich hat umgehauen, wie effizient die neue Lösung 
ist. Jetzt gewinnen wir neben der Wärme auch noch 
die Klimatisierung dazu“, sagt Adasko-Großkopf. 
Während die Nachtspeicher den Strom eins zu eins in 
Wärme umwandeln, beträgt der Effizienzfaktor der 
Wärmepumpe eins zu drei oder mehr. Adasko-Groß-
kopf: „Was wir an den Wärmekosten sparen, kommt 
unseren Kunden und uns im Sommer als Klimati-
sierung zugute.“ 

Das Beispiel zeigt: Angesichts des aktuell hohen Ener-
giekostenniveaus ergibt es Sinn, sehr genau zu schau-
en, wo sich im Gewerbe Energieeinsparpotenziale 
ergeben. „Oftmals macht es effizientere Technik mög-
lich, einen Teil der anstehenden Kostensteigerungen 
aufzufangen“, weiß Kutz. „Zwar geben die Energie-
preisbremsen Gewerbetreibenden Planungssicherheit 
hinsichtlich ihrer Energiekosten in diesem Jahr“, er-
klärt Kutz. „Langfristig kostenschonend ist aber nur, 
effizienter zu wirtschaften. Dabei helfen wir gern.“ 

Was bedeuten die Energie-
preisbremsen für kleinere 
gewerbliche Verbraucher? 

Ab März greifen die Energie- 
preisbremsen der Bundes-
regierung. Sie dämpfen 
rückwirkend von Januar bis 
zunächst Ende des Jahres 
die Energiepreissteigerun-
gen für Strom und Gas ab. 

Kunden mit einem jährli-
chen Stromverbrauch unter 
30.000 Kilowattstunden 
(kWh) zahlen 40 Cent/kWh  
für 80 Prozent des Vorjah-
resverbrauchs. Mit der Gas-
preisbremse werden die 
Brutto-Gaspreise für Kunden 
mit einem Jahresverbrauch 
von weniger als 1,5 Mio. kWh  
bei 12 Cent/kWh für 
80 Prozent des Verbrauchs 
gedeckelt. 

„Dank ELE arbeiten wir jetzt 
cool und entspannt. Und das 

bei gesenkten Gesamtkosten.“
Marta Adasko-Großkopf 

Platzsparendes Kühlen und Heizen in den Praxisräumen: Möglich macht's die vom ELE-Experten  
Robert Kutz (r.) für die Praxis von Marta Adasko-Großkopf (l.) geplante Luft-Wärmepumpen-Anlage

10 Prozent 
Energieersparnis im Jahr
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NACHGEFRAGT

Herr Backhaus, warum  
haben Sie sich entschie-

den, seit Anfang 2022 
Besuchern des Movie 

Parks insgesamt 12 Lade-
punkte für E-Fahrzeuge 

zur Verfügung zu stellen?  

Thorsten Backhaus, seit 2014  
Geschäftsführer des Movie Parks Ger-

many, entwickelt ganz im Sinne des 
örtlichen Nachhaltigkeitskonzepts den 

Einsatz von Elektromobilität auf dem 
Bottroper Studiogelände konsequent 

weiter. Dabei setzt er mit Weitblick auf 
Effizienz und Klimaschutz. In den letzten 

15 Jahren hat der Movie Park seinen 
Energieverbrauch um 25 Prozent senken 

können, obwohl er um neue  
Attraktionen gewachsen ist.    

W ir haben uns proaktiv entschlossen, Ladeinfra-
struktur aufzubauen. Wir wollten mit unserem 
Angebot schneller sein als die erste Anfrage von 

potenziellen Besuchern, ob man denn bei uns elektrisch 
„tanken“ kann. Deshalb haben wir gemeinsam mit der ELE 
ein Konzept ausgearbeitet, das man künftig weiter hoch-
skalieren kann. Schon jetzt sehen wir, dass die Säulen an 
besucherstarken Tagen gut frequentiert sind. 20 Prozent 
unserer Gäste kommen aus Benelux, dort ist E-Mobilität 
schon deutlich stärker verbreitet. 

Nein. Wir haben die Säulen zwar unter eigener Regie er-
richtet, um vom Förderrahmen zu profitieren. Aber opera-
tiv werden die Säulen von der ELE betreut. Das heißt, wir 

Stellt der Betrieb für 
Sie einen zusätzlichen 

Aufwand dar? 

Movie Park 
Germany 

schafft Lade- 
infrastruktur
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… denn auch Sie  
vollziehen den Schwenk 

hin zur E-Mobilität in der 
eigenen Flotte.

An Ihren Firmensäulen 
können auch die  

Mitarbeiter ihr privates  
E-Fahrzeug „tanken“? 

Auch da haben Sie für den 
Firmenparkplatz in drei 

Ladesäulen mit sechs 
Ladepunkten investiert. 

Rechnet sich das? 

brauchen uns um Wartung, Instandhaltung und 
Unterhalt nicht zu kümmern. Der Kunde zahlt 
seinen Fahrstrom bequem per Kreditkarte an 
die ELE. Wir verstehen das als Service am Kun-
den, denn wir sind überzeugt, dass der E-Mobili-
tät die Zukunft gehört … 

Richtig. Wir stellen gerade die Dienstwagenflot-
te von Verbrennern auf E-Autos um. Ende des 
Jahres werden wir drei E-Fahrzeuge im Pool 
haben. Wir haben uns unsere Strecken genau 
angeschaut und uns gegen Hybrid-Fahrzeuge 
entschieden – gerade auch unter dem Gesichts-
punkt Emissionen.

Ja. Wir haben eine Rentabilitätsrechnung mit 
einem Referenzfahrzeug gemacht. Inklusive 
Verbrauch, Unterhalt und Instandhaltung ist das 
E-Auto kalkulatorisch günstiger als ein Verbren-
ner oder Hybrid. Langfristig zahlt sich das aus, 
auch wenn wir jetzt erst einmal Geld in die Hand 
nehmen mussten.

Ja, auch an diesen Ladepunkten ist die ELE nach 
dem gleichen Modell wie bei den öffentlichen 
Ladepunkten als Dienstleister für Betrieb und 
Abrechnung mit an Bord. Damit bieten wir auch 
Mitarbeitern und Firmengästen die Möglichkeit, 
zu laden und per Karte zu zahlen. Mitarbeiter 
mit E-Fahrzeugen oder mit E-Dienstwagen ha-
ben damit den Vorteil, dass sie nicht unbedingt 
eine private Wallbox anschaffen müssen, da sie 
hier laden können. 

Mit Rat und Tat 
beim Aufbau 
der Firmenla-
desäulen dabei: 
Thomas Wakup 
(l.) und Robin 
Steinwasser vom 
ELE-Geschäfts-
kundenteam 
zusammen mit 
Thorsten Back-
haus (r.)

Als Besitzer eines Autos mit 
reinem Elektroantrieb haben 
Sie einmal im Jahr Anspruch 
auf Ihre THG-Prämie. Sichern 
Sie sich jetzt 285 Euro auf Ihr 
Konto. 

Das geht ganz einfach. Scan-
nen Sie mit Ihrem Smart-
phone den QR-Code. Damit 
kommen Sie sofort auf unsere 
ELE-THG-Plattform. Hinter-
legen Sie Ihre persönlichen 
Daten und einen Scan von 
Ihrem Fahrzeugschein, um 
Ihren Antrag zu stellen. 

Belohnung für klima-
freundliches Verhalten 
Nach Prüfung Ihrer Angaben 
durch das Umweltbundesamt 
erhalten Sie Ihre Jahresprä-
mie. Unser besonderer Service 
für Sie: Wenn Sie Ihren Antrag 
bis zum 31. März stellen, ga-
rantieren wir Ihnen die Aus-
zahlungssumme. 

Elektrisch 
unterwegs? 
Dann jetzt 

THG-Prämie 
sichern 

Hier geht’s  
zu Ihrem  
Prämien-Antrag 
ele.thg-quoten.de
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Für seine neue Tournee überlegte Mario Barth, ob er sich nach mehr als 
20  Jahren dem Thema Hund/Katze widmen und am Ende seiner Shows 
Harfe spielen sollte. Doch dann das: Plötzlich wird er ungewollt „Vater“, steht 
in einem Kreißsaal mit einer Frau, die er kaum kennt, und bringt ihr „gemein-
sames“ Kind zur Welt. Was er da erlebt und wie er aus der Nummer raus-
kommt – das muss auf die Bühne! Und somit bleibt Mario Barth dem The-
ma Mann/Frau treu. Zum Glück! Mittlerweile hat er so viele Geschichten 
gesammelt, dass er es kaum erwarten kann, mit seinem neuen Programm 
auf Tour zu gehen. „Männer sind Frauen, manchmal aber auch … vielleicht“ –  
aktueller könnte der Tourtitel nicht sein. Wer blickt noch durch, wenn in allen 
Lebensbereichen ständig hinterfragt wird, was man noch sagen, tun oder essen 
darf? Vor allem, wenn man zu einer Randgruppe gehört, die Laktose und Nüsse 
verträgt! www.ele-businessclub.de/mario

Mario Barth 

Termin: 14. Mai 2023 

Comedy, Magie 
und Konzerte 
in Köln erleben

Kommen Sie in die Kölner LANXESS arena und profitieren Sie von einzigar-
tigen Preisvorteilen. Der Rabatt gilt ausschließlich für Premiumtickets und 

kann nur im Onlineshop unter www.lanxess-arena.de eingelöst werden. Wählen 
Sie hierfür bitte PREMIUM beim gewünschten Event aus und geben Sie vor der 
Platzwahl den Promocode ein. Der rabattierte Preis kann nach der Platzwahl 
im Dropdown-Menü ausgewählt werden. Folgende Angebote können wir Ihnen  
in der LANXESS arena mit bis zu 20 Prozent Rabatt anbieten.

Bis zu  

20 %
mit dem  

Promocode  

ENERGY-5BXR6E

ELE 
BUSINESSCLUB 

COMEDYPAUL PANZER – Midlife Crisis 
Dass das Leben kein Ponyhof ist, scheint allge-
mein bekannt. Doch was die „goldene Mitte“ für 
uns alle bereithält, damit konnte selbst Paul 
Panzer nicht rechnen. Denn sind die Kinder erst  
erwachsen und die Frau auf Weltreise, heißt’s 
 auch für Paul: Kleiner Mann – was nun? Zur Be-
antwortung dieser Frage kommt der Wahl-Kölner 
zu seinem persönlichen Heimspiel im Mai 2021 
mit nagelneuem Programm in die LANXESS are-

na. Begleiten Sie den Ausnahme-Comedian Paul 
Panzer auf seiner emotionalen Geisterbahnfahrt 
durch das Tal der Tränen, durch das wir alle 
einmal müssen. Paul Panzer LIVE in der Krise 
seines Lebens ... wahrlich zum Totlachen für 
jeden, der nicht drinsteckt!
www.ele-businessclub.de/paul

Termin: 7. Mai 2023

COMEDY
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Kaya hatte eine „spezielle Familie“: 
einen strengen Vater, eine ängstliche 
Mutter und einen hochintelligenten, 
aber komplizierten Bruder. Dann auch 
noch der Migrationshintergrund. Er 
hatte damals nur zwei Optionen: ent-
weder Komiker oder Klapse.

In der Klapse wollten sie ihn nicht und 
Kaya entdeckte die Formel: Comedy = 
Schmerz + Zeit. Jetzt im besten Alter 
angekommen, reflektiert Kaya nicht 
nur über seine Kindheit und Familie, 
sondern auch über sich und seine zu-
künftige Familie. Kaya will unbedingt 

Kaya Yanar – Fluch der Familie 

Faszinierende Lichter, betörende Far-
ben und emotionale Soundscapes: 
Elektronik-Romantiker SCHILLER geht 
wieder auf große Arena-Tour. Gemein-
sam mit internationalen Gastkünst-
lern wird Christopher von Deylen alias 
SCHILLER sein Publikum im Frühjahr 
2023 endlich wieder in atemberau-
bende Klangwelten entführen. Kein 
Musiker hat bisher so überzeugend 
gezeigt, dass elektronische Musik 
warm und menschlich klingen kann. 
www.ele-businessclub.de/schiller

Termin: 6. Mai 2023 

SCHILLER –  
ILLUMINATE 

Ehrlich Brothers – DREAM & FLY
DREAM & FLY ist die aufwendigste Illusionsshow, die jemals für eine 
Tournee produziert wurde. In DREAM & FLY landen die Ehrlich Brothers 
mit einem echten Helikopter aus dem Nichts auf der Bühne. Aus 
Feuerflammen schmieden sie einen massiven, goldenen Lambor-
ghini. Kinderaugen leuchten, wenn sie das größte Süßigkeitenglas 
der Welt herbeizaubern, prall gefüllt mit Tausenden Bonbons. Musik 
ist eine weitere Leidenschaft der beiden Star-Magier. Deshalb haben 
sie auf dieser Tour eine Show-Band dabei. Die „Ehrlich Sisters“ be-
gleiten einige Illusionen mit Musik aus „FLASH – The Magic Album“, 
dem ersten Album mit eigenen Songs der Ehrlich Brothers. Am 
Schluss vereinen die beiden Zauberbrüder das Motto der abwechs-
lungsreichen Show in einer herzergreifenden Illusion: Sie erzählen 
von den Träumen in ihrer Kindheit und fliegen davon: DREAM & FLY!
www.ele-businessclub.de/ehrlich

Termin: 18. – 19. März 2023

Termin: 4. Mai 2023 

Vater werden und verhindern, dass 
seine Kinder eines Tages ein Bühnen-
programm schreiben müssen, um ih-
ren Vater zu verarbeiten.

Wird er ein guter Vater sein? Wird er 
seine Traumata rechtzeitig therapiert 
haben? Wird er Fluch oder Segen der 
Familie werden? Keine Ahnung, aber 
es wird auf jeden Fall lustig werden 
in Kaya Yanars neuem Bühnenpro-
gramm „Fluch der Familie“. Kommst 
du, guckst du, lachst du!
www.ele-businessclub.de/kaya

COMEDY

MUSIK

MAGIE



Weitere Informationen und Teilnahmebedingungen: 
www.ele-businessclub.de/eventloge

Einsendeschluss: 16. April 2023

Genießen Sie 
Spitzenfußball 
und besten  
Service 

ELE 
BUSINESSCLUB 

Genießen Sie ein außergewöhnliches Fußballspiel mit bes-
ter Sicht von den vorgelagerten Balkonplätzen. Eine eigene 
Servicekraft kümmert sich in der Loge um Ihr Wohler-
gehen – vor, während und nach dem Spiel. Denn als VIP 
erhalten Sie bereits zwei Stunden vor Anpfiff Einlass und 
können bis zu zwei Stunden nach Spielende im Stadion 
verweilen und weiter feiern. Ein umfangreiches Catering, 
Getränke und Pausensnacks lassen auch kulinarisch keine 
Wünsche offen. Außerdem reservieren wir Parkplätze der 
besten Kategorie für Sie, um Ihnen An- und Abreise nach 
höchsten Komfortstandards zu garantieren. 

ELE macht’s möglich 
Tauchen Sie ein in die außergewöhnliche Atmosphäre 
eines Spieltags unserer Schalker Mannschaft und erleben 
Sie die VELTINS-Arena aus einer neuen Perspektive.

Zum Heimspiel der Königsblauen gegen 
Werder Bremen am 29. April verlosen 
wir 5 x 2 Tickets für die Event-Loge der 
Gelsenkirchener VELTINS-Arena. 


